Riskfaktorer

Du bér noga 6évervaga all information i denna
arsredovisning, sarskilt de risker och osakerhetsfaktorer
som beskrivs nedan. Var och en av dessa faktorer, eller
ndgon annan faktor som behandlas i arsredovisningen, kan
ha en vasentlig negativ inverkan pa koncernens verksamhet,
verksamhetsresultat, resultat efter skatt, ekonomiska
stéllning, kassaflode, likviditet, kreditbetyg, anseende och/
eller aktiekurs. Vart verksamhetsresultat kan dessutom
uppvisa storre variationer an tidigare och det kan vara svart
for oss att exakt férutspa den framtida utvecklingen. Se
adven "Framtidsinriktad information”.

Risker férenade med branschen och marknaden
Vi paverkas av politiska och ekonomiska risker och av risker

foranledda av andrade bestammelser i landerna dar vi

bedriver verksamhet.

Vi bedriver verksamhet éver hela varlden och paverkas av de
allménna globala ekonomiska villkoren liksom av de specifika
villkoren i vissa lander eller regioner. Vi bedriver verksamhet i dver
140 lander och en betydande andel av var forséljning gér till
tillvaxtmarknader i Asien och Oceanien, Latinamerika, Osteuropa,
Mellandstern och Afrika. Férséljningen till tillvaxtmarknaderna
vantas utgdra en stigande andel av den totala férsaljiningen nar
utvecklingslander och utvecklingsregioner runt om i varlden dkar
sina investeringar inom telekommunikation. Vi har redan en
omfattande verksamhet i manga av dessa lander, dar det kan
finnas risker till féljd av bl.a. en instabil bruttonationalprodukt,
sociala oroligheter, ekonomisk och politisk instabilitet, nationali-
sering av privata tillgdngar och valutaregleringar.

Andringar av regelkrav, tullar och andra handelshinder, pris-
och valutaregleringar eller andra statliga atgarder i de lander déar
vi &r verksamma kan begrénsa var verksamhet och forsvara
hemtagning av vinster. Det osékra réttsliga klimatet i vissa
regioner kan dessutom begransa vara mojligheter att havda vara
rattigheter. Vi maste ocksé folja exportkontrollreglerna i lander
dar vi bedriver verksamhet och handelsembargon som ar i kraft
vid tidpunkten for forséaljning. Trots att vi stravar efter att uppfylla
alla s&dana regler, kan dven oavsiktliga 6vertradelser ha en
vésentlig negativ inverkan pa koncernens verksamhet, verksam-
hetsresultat och anseende.
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Vi paverkas av marknadsvillkor som inverkar pa vara kunders

investeringar i anldggningstillgadngar och driftskostnader,

vilket gor efterfragan pa vara produkter och tjanster mycket

svar att forutspa.

Negativa ekonomiska forhéllanden kan fa natoperatorer att
skjuta upp investeringar eller géra andra besparingar for att
férbattra sin ekonomiska stallning, vilket kan leda till kraftigt
minskade investeringar i natinfrastruktur. Om operatérernas
utgifter fér natutrustning och darmed férbundna installationstjén-
ster sjunker avsevért kan detta drabba var verksamhet, och vart
verksamhetsresultat. Vi har skapat flexibilitet for att pa ett
kostnadseffektivt satt kunna anpassa oss till svangningar i
efterfragan. Om efterfragan skulle sjunka i framtiden kan vi dock
drabbas av ytterligare negativa effekter pa vara intakter som till
och med kan orsaka verksamhetsforluster. Om efterfragan skulle
utvecklas betydligt svagare &n férvantat skulle detta kunna fa en
patagligt negativ inverkan pé aktiekursen.

Branschkonvergensen mellan telekommunikation, data och

media innebar mojligheter men ocksa risker

Vi paverkas av marknadslaget inom telekommunikationsindustrin.
Vi paverkas ocksé av de alltmer konvergerande krafterna mellan
telekommunikations-, data- och mediebranscherna, som alla i
hog grad drivs pa av teknikutvecklingen inom IP-baserad
kommunikation. Denna foérandring far betydelse for synen péa var
marknad, vara konkurrenter och koncernens malformulering och
strategier samt behovet att dvervaga risken att malen inte kan
uppnés. Om vi inte framgéngsrikt kan tolka marknadsutvecklin-
gen, skaffa nédvandig kompetens eller utveckla och saluféra
produkter och Idsningar som &r konkurrenskraftiga pa denna
foranderliga marknad kommer vara framtida resultat att bli
lidande.

Var verksamhet ar i hog grad beroende av fortsatt tillvaxt

inom mobilkommunikation och pa framgangen for nya typer

av tjanster som erbjuds i bredbandsnat.

Storre delen av var verksamhet &r beroende av en fortsatt tillvaxt
inom mobilkommunikation i fraga om saval antalet abonnemang
som en 6kad anvandning per abonnent, vilket i sin tur férutsatter
att kunderna fortséatter att bygga ut vara nét. Vi &r sarskilt
beroende av att operatdrerna pa starkt penetrerade marknader
lyckas introducera tjanster som leder till en kraftig 6kning av
anvandningen av bade tal- och datatjanster. P4 tillvaxtmarknader
ar vi i viss utstrackning beroende av att det finns billigare
telefoner och av att operatérerna erbjuder laga priser sa att
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antalet mobilabonnenter kan fortsatta att 6ka. Om operatdrerna
inte lyckas 6ka antalet abonnenter eller uppmuntra en dkad
anvandning kan detta fa en vésentligt negativ inverkan pé var
verksamhet och véart verksamhetsresultat.

Fasta nat och mobilnat konvergerar och ny teknik som IP och
bredband gor att operatdrerna kan erbjuda flera nya typer av
tjianster i bade fasta och mobila nat. Vi &r beroende av
marknadens acceptans av dessa tjanster, t.ex. IPTV, och av
resultatet av regleringar och standardisering pa detta omrade, t.
ex. spektrumfdrdelning. Om standardisering och marknadsac-
ceptans dréjer kan det ha en negativ inverkan pa koncernens
verksamhet och verksamhetsresultat.

Férandringar av regelkraven for telekommunikationssystem

och telekommunikationstjanster kan fa en negativ inverkan pa

var verksamhet.

Telekommunikationsindustrin ar en reglerad n&ringsgren och
andrade bestammelser kan paverka bade vara och véra kunders
verksamheter. Andrade bestdmmelser som innebdr att det kravs
strAngare, mer tidskrévande eller kostsam planering, lokalisering
eller bygglov fér konstruktion av radio basstationer och annan
natinfrastruktur kan till exempel ha en ogynnsam inverkan pa
valet av tidpunkt och kostnader fér konstruktion av nya néat eller
utbyggnad av existerande nat, och pa den kommersiella
lanseringen och slutliga kommersiella framgangen for dessa nat.
Likasa kan prisregleringar som paverkar prissattningen av
operatdrernas tjanster aven inverka pa deras formaga att
investera i natinfrastruktur, vilket i sin tur kan paverka férsaljnin-
gen av vara system och tjanster. Férdelningen av radiofrekvens-
spektrum mellan olika typer av anvandningsomraden kan bidra
till 6kade operatdrskostnader eller tvinga oss att utveckla nya
produkter for att kunna konkurrera pa en sddan marknad.

Andringar av licensavgifter, av bestdammelser om milj®, halsa
och sakerhet, integritetsskydd etc. kan leda till 6kade kostnader
och begréansa verksamheten fér operatérer och tjansteleverantor-
er. Aven andringar av bestdmmelser som inte direkt géller oss
eller vara produkter kan indirekt f& negativa konsekvenser for var
verksamhet.

Sammanslagningen av olika natoperatérer kan 6ka vart

beroende av ett begransat antal nyckelkunder.

Marknaden fér mobiln&tutrustning ar starkt koncentrerad till ett
fatal aktorer. De tio storsta operatdrerna svarar for Gver 40
procent av den totala marknaden. Det har skett betydande
sammanslagningar av natoperatorer, vilket har resulterat i ett
betydande antal operatérer med verksamhet i flera olika l1ander.
Denna trend forvantas fortsatta samtidigt som ett hardare
konkurrenstryck sannolikt kommer att leda till fler sammanslag-
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ningar av féretag inom ett och samma land.

En marknad med férre och stdrre kunder kommer att géra oss
mer beroende av nyckelkunder och dessa foretags tkade storlek
kan férséamra var forhandlingsposition och vara vinstmarginaler.
Om de sammanslagna foretagen ar verksamma pa samma
geografiska marknad kan de dessutom dela nét, vilket innebar
att det behdvs mindre natutrustning och darmed férbundna
tjanster. En annan mojlig konsekvens av att kundféretag gar sam-
man &r att det kan fa dem att skjuta upp sina natinvesteringar
medan de férhandlar om villkoren for samgaendet/forvérvet,
skaffar nédvandiga tillstand eller ar upptagna med att integrera
sina verksamheter. P& senare tid har natoperattrer dessutom
borjat dela natinfrastruktur utan nagon juridisk konsolidering
genom att ingé samarbetsavtal. Detta kan paverka efterfragan pa
natutrustning negativt.

Sammanslagningar av utrustnings- och tjansteleverantérer

kan leda till 6kad konkurrens och ett nytt konkurrenslage.

Sammanslagningar av utrustningsleverantorer kan leda till att det
uppstér starkare konkurrenter som konkurrerar som leverantorer
av helhetslésningar och konkurrenter som ar mer specialiserade
inom sarskilda omraden. Sammanslagningar kan ocksé leda till
att det uppstar konkurrenter som har storre resurser, déribland
teknik- och utvecklingsresurser, an vad vi har eller minska vara
nuvarande skalfdrdelar. Detta kan ha en vasentlig negativ
inverkan p& koncernens verksamhet, verksamhetsresultat och
ekonomiska stéllning.

Vi @&r verksamma inom en bransch som préglas av stark

konkurrens och som paverkas av priskonkurrens och en

snabb teknisk utveckling.

Marknaderna for vara produkter praglas av stark konkurrens nar
det galler prissattning, funktionalitet och tjanstekvalitet, tidpunkt
for utveckling och introduktion av nya produkter och tjanster
samt finansieringsvillkor. Vi méter hard konkurrens fran stora
konkurrentforetag och sarskilt kinesiska foretag har pa senare ar
har vuxit sig starkare relativt sett. Vara konkurrenter kan inféra ny
teknik fore oss och déarmed kunna erbjuda prisméassigt mer
attraktiva eller battre produkter, tjdnster och I6sningar eller andra
incitament &n vi. En del av vara konkurrenter kan ha stérre
resurser an vi inom specifika affarssegment eller pa vissa
geografiska marknader. Vi kan ocksad méta ¢kad konkurrens fran
nya marknadsaktérer, alternativ teknik eller nya industristandard-
er. Den snabba tekniska utvecklingen leder ocksa till att
produkterna far en kortare livslangd, vilket Okar risken i alla
produktinvesteringar. Vart verksamhetsresultat ar i hdg grad
beroende av var formaga att konkurrera i detta marknadsklimat,
inte minst var férméaga att introducera nya produkter pa
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marknaden och sténdigt forbéattra funktionaliteten samtidigt som
vi sénker kostnaderna for nya och befintliga produkter for att
hantera den fortsatta priserosion som ar en féljd av den snabba
tekniska utvecklingen.

Var nuvarande och tidigare verksamhet lyder under en rad

olika milj6-, halso- och sékerhetsbestammelser.

Vi lyder under lagar och féreskrifter om miljo, halsa och sakerhet
som paverkar var verksamhet, vara anlaggningar och produkter i
alla rattsskipningsomraden dér vi har verksamhet. Vi anser att vi i
allt vasentligt féljer lagar och féreskrifter om milj®, halsa och
sakerhet nar det galler vara produkter, var verksamhet och vara
affarsaktiviteter. Det finns dock en risk att vi tvingas adra oss
utgifter for att tdcka miljé- och hélsoansvar, fér att aven i
fortsattningen félja gallande och framtida lagar och féreskrifter
om milj6, hélsa och sékerhet eller for att ombesorja eventuell
gottgorelse. Det ar av flera skal svart att gdra en beddmning av
miljdarendens framtida konsekvenser, inklusive eventuella
skadestand, inte minst for att det ofta tar Iang tid att I6sa dem.

Skadestandsansprak som ror eventuella halsorisker forenade

med elektromagnetiska falt, och allménhetens uppfattning

om sadana risker, kan paverka var verksamhet negativt.

Mobiltelefonbranschen péverkas av pastadenden om att mo-
biltelefoner och andra telekommunikationsprodukter som
genererar elektromagnetiska falt utsatter anvandarna for
hélsorisker. | dagsléaget finns ett stort antal vetenskapliga
undersékningar utférda av flera oberoende forskningsinstitu-
tioner som har visat att elektromagnetiska félt inte skadar
manniskors hélsa inom de gransvarden som faststalls i hal-
somyndigheters sékerhetskrav och rekommendationer. Men upp-
fattade risker eller nya vetenskapliga ron om mobiltelefoners och
mobiltelefonutrustningars skadliga hélsoeffekter kan paverka oss
negativt genom minskad férsaljning. Aven om Ericssons
produkter ar framtagna for att uppfylla alla nuvarande séakerhet-
skrav och rekommendationer nér det galler elektromagnetiska
falt, kan vi inte garantera att vi, eller det samagda Sony Ericsson
Mobile Communications, inte i framtiden kommer att bli féremal
for rattsliga processer om produktansvar, démas att betala
skadestand eller vara tvungna att félja &ndrade foreskrifter i
framtiden som kan ha en negativ inverkan péa var verksamhet. Se
aven "Réattsliga och skatterelaterade tvister” i Forvaltningsberat-
telsen.
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Strategiska och operativa risker
Kortsiktig volatilitet i affarsmix kan paverka férsaljning och

bruttomarginaler

Var forséljning till natoperatdrer utgors av utrustning, program-
vara och tjanster, som normalt genererar olika bruttomarginaler
Natlosningar for telekommunikation levereras pa tre olika sétt:
som nya nat, vilket innefattar utrustning, programvara och
natinstallationstjanster samt ofta &ven anlaggningsarbete i
betydande omfattning och/eller tredjepartsprodukter med
lagre bruttomarginaler &n vara egna produkter
som senare utbyggnader av nat (6kad geografisk tackning eller
kapacitetdkning) och uppgraderingar till hogre funktionalitet,
vilket innefattar en stdrre andel programvara och en mindre
andel natinstallationstjanster och déarfér brukar ha hégre
marginaler
som professionella tjanster, som har lagre bruttomarginaler &n

utrustning och programvara.

Detta innebar att den redovisade bruttomarginalen for en viss
period paverkas av den allmanna mixen av utrustning, program-
vara och tjanster samt av det relativa innehéllet i produkter fran
tredje part.

Ledtiderna ar mycket kortare for utbyggnad och uppgradering
av befintliga n&t an fér uppbyggnad av helt nya nét. Kunderna
brukar gora sddana bestallningar med kort varsel, dvs. mindre &an
en manad, och det ar darfor svart att forutspa forandringar i
efterfrégan. Andringar i var produkt- och tjanstemix kan darfér
paverka vara forméaga att gora korrekta prognoser, men de kan
ocksé paverka var forméaga att i forvag avgora om faktiska
resultat kommer att avvika fr&n prognosen.

Merparten av vara transaktioner sker med ett begransat antal

kunder.

Merparten av vara transaktioner sker inom ramen for stora
flerariga natutbyggnadsavtal med ett begrénsat antal stora
kunder. Aven om ingen enskild kund fér narvarande svarar fér
mer an 10 procent av férsaljningen, skulle férlusten av, eller en
nedgéng i forsaljningen till, en nyckelkund, oavsett anledning,
under lang tid kunna ha en mycket negativ inverkan pa férsaljn-
ing, vinst och marknadsandel.

En del langtidskontrakt med ramavtal utsatter oss for risker

féorknippade med éverenskomna framtida prisreduktioner

eller béter.

Langsiktiga avtal ingds normalt efter konkurrensutsatt upphan-
dling. | vissa fall ingér &ven ataganden om framtida prisminsknin-
gar i dessa avtal. For att kunna bibehalla bruttomarginalen aven
med dessa l&gre priser strévar vi standigt efter att minska vara
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produktkostnader. Kostnaderna minskas genom forbattrad
design och andringar som drar nytta av ny teknisk utveckling,
vilket till exempel kan resultera i lagre komponentpriser och
férbattrad produktivitet. Det finns daremot inga garantier for att
vara kostnadsbesparande atgarder kommer att vara tillrackliga
och genomfdras i tid for att bibehalla var bruttomarginal i sddana
avtal.

| ramavtalen faststélls ofta ocksa viten och réatt till uppséagning
vid leveransforsening eller produktfel frén var sida, vilket kan
paverka vart resultat negativt.

Vi lagger ned stora resurser pa forskning och utveckling (FoU)

av produkter och teknik som kanske inte blir framgangsrika

pa marknaden.
Det krévs stora ekonomiska och andra satsningar pa forskning
och utveckling for att ta fram nya eller uppdatera befintliga
produkter och I6sningar, och det ar inte sakert att satsningarna
lyckas. Vi deltar ocksa aktivt i utvecklingen av tekniska standard-
er som vi inforlivar i vara produkter och I6sningar. For att sla
igenom méste s&ddana standarder godkannas av relevanta
standardiseringsorgan och av branschen som helhet. Var
forséljining och véra intékter kan férsamras om vi satsar pa att
utveckla tekniker och tekniska standarder som inte fungerar som
vantat, inte godtas inom branschen eller pad marknaden inom den
tidsram som vi rdknat med, eller éverhuvudtaget.

Se aven "Forskning och utveckling” i Forvaltningsberéttelsen
och i Bolagsinformation.

Vi gor strategiska forvarv for att fa tillgang till teknik,

kompetens eller nya marknader

Var bransch kraver enorma teknikinvesteringar samtidigt som
den ar utsatt fér snabba féréandringar av teknik och marknads-
forhallanden. Vi gor strategiska investeringar for att uppna olika
fordelar, t.ex. att snabbare fa ut produkter pa marknaden, fa
tillgang till teknik eller kompetens, tka véra skalférdelar, bredda
var produktportfolj eller utdka var kundbas. Det finns inga
garantier for att sddana forvarv blir framgangsrika eller att vi
lyckas sld samman de forvarvade foretagen och uppné de
planerade fordelarna 6verhuvudtaget eller inom den férvéantade
tidsrymden.

Vi garin i joint ventures, strategiska allianser och avtal med

tredje man for att kunna erbjuda kompletterande produkter

och tjanster.

Om dessa samarbeten inte leder till vantade resultat, oavsett om
det beror pa att vi har missbeddmt vara behov eller vara
strategiska partners kapacitet, var férméga att samarbeta med
dessa partner eller nagon annan anledning, kan detta begransa
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var forméaga att utveckla nya produkter och I6sningar. Detta kan i
sin tur skada var konkurrensposition p& marknaden. Dessutom
kan var andel av forluster i joint ventures eller for ataganden att
skjuta till ytterligare kapital ha en negativ inverkan pa koncernens
ekonomiska stallning och verksamhetsresultat.

Véra l6sningar kan ocksé kréva att vi far licenser for andra
foretags teknik och lyckas integrera sddan teknik i vara produkter.
Det kan i framtiden bli ndédvandigt att ansdéka om eller férnya
licenser rérande olika aspekter av dessa produkter. Det finns
inga garantier for att de nédvandiga licenserna kommer att
finnas tillgéngliga pa godtagbara villkor, eller dverhuvudtaget.
Om véra produkter inbegriper programvara eller annan immateri-
ell egendom som omfattas av icke-exklusiva licenser beviljade av
tredje man kan detta dessutom begransa vara mojligheter att
skydda var aganderatt till vara produkter.

Vara produkter innefattar immateriella rattigheter utvecklade

av oss, som kan vara svara att skydda eller visa sig gora

intrang pa andras rattigheter.

Aven om vi har beviljats ett stort antal patent och andra patentan-
soOkningar for narvarande ar under handlaggning finns det inga
garantier for att patenten inte kommer att ifrdgaséttas, ogiltig-
forklaras eller kringgés, eller att rattigheter som beviljas enligt
dessa patent verkligen kommer att ge oss konkurrensférdelar.

EU 6vervagde nyligen ett forslag om att inféra begransningar
av patenterbarheten for programvara. Aven om EU till sist
forkastade detta forslag kan vi inte garantera att fragan inte
kommer att komma upp pé nytt i framtiden. Vi &r beroende av
manga programvarupatent och eventuella begransningar av
patenterbarheten fér programvara kan ha en vasentlig inverkan
péa var verksamhet.

Vi anvénder en kombination av affarshemligheter, regler om
tystnadsplikt, sekretessavtal och andra avtal vid sidan om lagar
om patentratt, upphovsratt och varumarkesratt for att skydda
vara immateriella rattigheter. Dessa atgarder kan emellertid vara
otillrackliga for att forhindra eller avvarja intrdng eller annan
forskingring. Dessutom kanske vi inte kan upptéacka otillaten
anvandning eller vidta lampliga och snabba atgarder for att
havda vara rattigheter. | en del lander dar vi &r verksamma ger
lagstiftningen i sjalva verket bara ett begransat skydd for vara
immateriella rattigheter, om ens nagot.

Méanga viktiga aspekter av telekommunikation och datanat
styrs av branschovergripande standarder som kan anvéandas av
alla pa marknaden. Nar antalet aktérer pa marknaden 6kar och
tekniken blir alltmer komplicerad, 6kar ocksa risken for 6verlap-
pande funktioner och oavsiktliga intrdng i immateriella rattigheter.
Tredje man har havdat, och kan aven i framtiden havda, att vi gér
intrang i deras immateriella rattigheter. Att férsvara sig mot
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sadana pastaenden kan bli kostsamt, tidsédande och ta
ledningens och den tekniska personalens krafter i ansprak.
Rattstvister kan leda till att vi blir tvungna att betala skadestand
eller annan ersattning, utveckla produkter/teknik som inte gér
intrdng eller ingé royalty- eller licensavtal. Vi kan emellertid inte
vara sakra pa att sddana licenser kommer att vara tillgangliga for
oss pa& kommersiellt rimliga villkor eller éverhuvudtaget.

Ett negativt utslag i en rattstvist kan skada koncernens

verksamhetsresultat eller ekonomiska stallning.

Vi ar parter i rattsliga processer som en foljd av var normala
affarsverksamhet. Rattstvister kan vara kostsamma, utdragna
och stéra den normala verksamheten. Det ar dessutom svart att
forutspa utgangen av komplicerade rattsprocesser. Ett negativt
utslag i ett visst méal kan ha en vasentlig negativ inverkan pa
koncernens rykte, verksamhet, verksamhetsresultat och
ekonomiska stallning.

Eftersom Ericsson ar ett bdrsnoterat foretag kan grupptalan
vackas mot bolaget dar méalsdgarna havdar att bolaget eller dess
anstéllda har underlatit att folja sakerhetslagstiftning, bestam-
melser pa aktiemarknaden eller andra lagar, bestdmmelser och
krav. Oavsett om det finns fog for pastdendena eller inte har den
tid och de kostnader som avsatts for att fdrsvara bolaget och
dess anstallda, liksom eventuell forlikning eller skadestand till
malsdgarna, en betydande inverkan pa véart redovisade resultat
och anseende. For mer information om vissa rattsprocesser som
vi ar part i, se "Rattsliga och skatterelaterade processer” i
Férvaltningsberattelsen.

Vi &r beroende av ett begransat antal leverantorer for storre

Vi ar beroende av att kunna anstélla och behalla hégt

kvalificerade medarbetare.

Vi tror att var framtida framgang till stor del &r beroende av var
fortsatta férméaga att anstélla, utveckla, motivera och behalla
ingenjérer och annan kvalificerad personal som behdvs for att ta
fram nya framgangsrika produkter, underhalla vart befintliga
produktutbud och tillhandahalla tjanster till vara kunder. Det
rader fortfarande stark konkurrens om utbildad personal och
hdgt kvalificerade chefer inom telekommunikationsindustrin. Vi
utvecklar standigt var ersattnings- och férmanspolicy och vidtar
aven andra atgarder. Det kan emellertid handa att vi inte &r lika
framgangsrika nar det géller att locka till oss och behalla hogt
kvalificerad personal i framtiden.

Vi ar beroende av tillgang till kortsiktig och langsiktig

finansiering

Om vi inte genererar tillrackligt mycket kapital fér att finansiera
verksamhet, skuldavbetalningar, fortsatt forskning och utveckling
samt kundfinansieringsprogram, eller om vi inte kan sakra
tillracklig finansiering nar och pé de villkor som vi behover,
kommer var verksamhet att paverkas negativt. Tillgdngen till
kortsiktig finansiering kan forséamras eller bli mer kostsam
beroende pa situationen for var verksamhet, var ekonomiska
stallning och marknadslaget, eller om vart kreditbetyg sanks. Vi
kan inte garantera att finansiering kommer att finnas tillganglig
eller att den kommer att finnas tillganglig pa rimliga villkor.

Eftersom Ericsson ar ett svenskt bolag som bedriver

verksamhet globalt har koncernen en betydande

valutaexponering.

delen av var komponentforsoérjning och kontraktstillverkning

av elektronik.

Var férmaga att leverera i enlighet med marknadens efterfragan ar
till stor del beroende av att vi har tillracklig tillgéng till material,
komponenter och produktionskapacitet i ratt tid och pa
konkurrenskraftiga villkor. Om nagon av véra leverantorer inte kan
leverera innebér det ett avbrott i var produktforsérjning som kan
begransa var forséljning eller 6ka vara kostnader avsevért. Om vi
inte lyckas forutspa kundernas efterfragan korrekt kan det uppsta
ett Gver- eller underskott av komponenter och
produktionskapacitet. | manga fall anvander vara konkurrenter
samma kontraktstillverkare och om de har kdpt kapacitet fore oss
kan de blockera vara mojligheter att skaffa ndédvandiga
komponenter eller 6ka var kapacitet. Denna faktor kan begransa
vara mojligheter att leverera till vara kunder eller 6ka vara
kostnader. Samtidigt har vi forbundit oss for vissa kapacitetsnivaer
och komponentkvantiteter som, om de inte utnyttjas, leder till
avgifter for outnyttjad kapacitet eller skrotningskostnader.
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Eftersom merparten av var kostnadsbas &r i svenska kronor och
en mycket stor andel av forsaljningen sker i andra valutor an
kronan, och eftersom vi har manga dotterféretag utanfor Sverige,
ar var valutaexponering betydande. Vaxelkursrorelser paverkar
var koncernbalansrakning, vart kassafléde och var resultatrakn-
ing nér utlandska valutor vaxlas mot eller rdknas om till svenska
kronor. Vara forsok att genom olika kurssakringsatgarder minska
vaxelkursrorelsernas effekter kanske inte éar tillréckliga eller
framgangsrika och detta kan paverka vart resultat.

En starkare kronkurs skulle generellt ha en negativ inverkan pa
Ericssons férmaga att konkurrera med konkurrenter vars
kostnader &r i andra valutor.
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Ett allvarligt avbrott eller annat fel i var informationsteknik (IT)

eller kommunikationsnat kan ha betydande negativa effekter

pa vara affarer och resultat.

Var affarsverksamhet ar beroende av komplexa IT-aktiviteter och
kommunikationsnat som ar k&nsliga for skada eller stérningar
fran en rad olika kallor. En stor del av var IT-verksamhet ar utlagd
pa entreprenad, vilket ocksa medfor att vi delvis ar beroende av
andra foretags atgarder for att uppna sékerhet och tillforlitlighet.
Oavsett vilka skyddsatgarder vi och dessa externa leverantorer
vidtar &r praktiskt taget alla IT-system och kommunikationsnat
utsatta for stérningar som utrustningsfel, skadegorelse, datavi-
rus, sékerhetsintrang, naturkatastrofer, elavbrott och andra
handelser. Aven om vi har gjort en beddmning av dessa risker
och infért kontroller och valt féretag med gott anseende som
leverantdrer av utlagda tjanster, kan vi inte vara sakra pa att
avbrott inte kommer att intraffa som kan f& vasentliga negativa
effekter.

Risker férenade med innehav av Ericssonaktier
Ericssons aktiekurs har fluktuerat och detta kan komma att

fortsatta.

Var aktiekurs har fluktuerat, dels pa grund av de stora fluktua-
tionerna pa vardepappersmarknaderna i allmanhet och for
telekom- och teknikbolagen i synnerhet, dels pa grund av
marknadsutvecklingen och vara redovisade ekonomiska resultat
samt pa grund av marknadens omddmen och spekulationer om
vara framtida utsikter. Skillnader mellan vart faktiska ekonomiska
resultat och finansanalytikers och investerares férvantningar,
samt tidpunkten for och innehallet i eventuella vinstvarningar kan
ha en betydande inverkan pa véar aktiekurs. Andra faktorer an
vart ekonomiska resultat som kan paverka aktiekursen ar till
exempel, men inte enbart, en forsvagning av vart varumarke,
omstandigheter som har en negativ inverkan pé vart anseende,
uttalanden av kunder, konkurrenter eller oss sjalva om natoper-
atbrers investeringsplaner, ekonomiska svarigheter for natoper-
atbrer som vi har beviljat finansiering eller med vilka vi har ingatt
storre avtal, tilldelning av stora leveranskontrakt eller kontrakt om
néatinstallationer. Andra faktorer som kan namnas ar: spekula-
tioner i pressen eller bland investerare om verksamhetens
omfattning eller den uppfattade tillvaxten pa marknaden for
tjanster och utrustning fér mobilkommunikation, tekniska
problem, sarskilt problem i samband med inférandet av nya
natsystem (t ex 3G eller IPTV) och dess barkraft, samt faktiska
eller forvantade utfall av padgéende eller potentiella rattsprocesser
som rér oss eller de marknader dér vi verkar. Aven om vi inte &r
direkt inblandade kan tillkdnnagivanden som rér konkursforfaran-
den eller liknande rekonstruktionsférfaranden som rér andra
telekombolag, eller utredningar av dessa bolags redovisning-
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spraxis f& en vasentligt negativ inverkan pa var aktiekurs.
Var férméga att forutspa och kommunicera vart framtida
resultat pa ett satt som Gverensstdmmer med investerarnas

forvantningar kan paverka vara aktiers marknadsvarde.

Vaxelkursrorelser kan fa en negativ inverkan pa priset pa vara

B-aktier och ADS och vardet pa eventuella utdelningar.

Eftersom vara aktier &r noterade i kronor pd OMX Nordiska Bors
Stockholm (var priméara fondbors), men i lokal valuta p4 NASDAQ
(ASD) och Londonborsen (B-aktier), dvs. US-dollar och pund
sterling, kan vardet pa ditt innehav paverkas av véaxelkursrorelser
mellan den svenska kronan och dessa valutor. Eftersom
utdelningar gors i svenska kronor kan véxelkursrérelser dven
paverka vardet pa utdelningar om ¢verenskommelser med din
bank, méklare eller depahéllare, nar det galler ADS, kraver att
utdelningen till dig ska géras i annan valuta &n svenska kronor.
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