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Pise: M. Majerié

Secer na kraju

Visemilijunski ugovor potpisan s kazahstanskim kupcem TeleKrona u
posljednjim danima prosle godine bio je ,$ecer na kraju™ jos jedne uspjesne
godine za trziSte Zajednice Neovisnih Drzava. Tim ugovorom premasen je

plan prodaje u tom dijelu svijeta, a bio je to i znacajan doprinos ostvarenju
ukupnoga kompanijinog plana prodaje za proslu godinu. Vrijednost ugovorenih
poslova krajem studenoga i tijekom prosinca dosegla je zaista izvanrednih

210,7 milijuna kuna.

Uspjesna suradnja Ericssona Niko-
le Tesle i krajnjeg korisnika Transte-
lecoma u Kazahstanu se nastavlja.
Nakon velikog potpisanog ugovora u
svibnju 2005. godine (oko 287 miliju-
na kuna), ¢ija realizacija je u punom
jeku, preko kompanije TeleKRONA
potpisano je krajem prosle godine pro-
Sirenje ugovora za iznos veéi od 206
milijuna kuna, ¢ime je na obostrano
zadovoljstvo okrunjen visemjese¢ni
rad na usuglasavanju svih tehnickih i
komercijalnih pojedinosti ovoga kom-
pleksnog projekta.

Suradnja Ericssona Nikole Tesle s
kompanijom Transtelekom pocela je u
2003. Od tada do danas je Transtele-
kom uspio, zahvaljujuéi Ericssonovim
proizvodima i rjeSenjima i uspjesnoj
poslovnoj politici, dobrim dijelom mo-
dernizirati i proSiriti svo-
ju telekomunikacijsku
mrezu te od kompanije
koja je prije imala samo
jednog korporacijskog
klijenta (Kazahstanske
Zeljeznice), postati respe-
ktabilni operator u Ka-
zahstanu.

Novim ugovorom pre-
dvidena je isporuka no-
vih komutacijskih ¢évo-
rova manjeg kapaciteta
(ukljuéujuéi small AXE)
te znacajno proSirenje
kapaciteta, tj. nadogra-
dnja postojecih ¢voro-
va, povecanje kapaciteta
Sirokopojasnog dostu-
pa kao i isporuka viSena-

Pored najuzeg tima koji radi na trzistima ZND-a
(Josip Jakovac, potpredsjednik i direktor proda-
je i marketinga, Franjo Mudrovci¢, rukovoditelj
prodaje i marketinga za centralno azijske zemlje,
Dragomir Bogojevic, rukovoditelj prodaje za Kazah-
stan i nas stalni predstavnik u Almatyju, Goran Grbi¢,
marketing menadzer za Kazahstan, Branka Tuskan,
marketing menadzer i specijalist za podrsku poslova-
nja) svoj znacajni doprinos uspjehu u ovom poslu dali
su strucnjaci iz jedinice za Marketing, rjesenja kupci-
ma i podrsku prodaji, iz Financija i nabave (a posebno
Vladislav Pogarcic), iz Logistike sudjelovali su Fikre-
ta Fistrek, Ankica Dobrijevié, Maja Sulc i Darko Jagi¢, a
podrska je stizala i iz drugih dijelova kompanije. Pored
ostalih, na tehnickim aspektima projekta radili su Ni-
kola Dumié, Ivan Krulié, Zarko Magdié¢, Jasna Cigrovski,
Jugoslav Krzelj, Ka¢a Kasalo, Zdravko Kasalo, Tomi-
slav Pavici¢. Berislav Bambir iz Centra za razvoj kom-
petencija izradio je prijedlog te€ajeva za kupca. Zeljko
Pakovi¢, koji je veoma uspjesno vodio projekt u fazi 1,
nastavit ¢e voditi projekt zajedno s Igorom Poljakom i
kroz faze 2 i 3. Pozelimo svima mnogo uspjeha.

U ime Ericssona Nikole Tesle ugovor je potpisala predsjednica Gordana Kovacevi¢ u prisutnosti najuZega tima

mjenskog pristupnog ¢vora iy énjaka koji je radio na njegovoj pripremi.

MSAN (Multi Service Ac-
cess Node ) 1 novih koli¢ina

Nursultan R. Jiyenbayev,
direktor TeleKRONE potpisuje ugovor

smisijsku mrezu. Snazna visokopro-
pusna mreZna okosnica potrebna je
zbog sve veéih zahtjeva na transmi-
sijske kapacitete zbog Sirenja vlasti-
te viSeusluZne mreze te viSeusluznih
i mobilnih mreza drugih operatora
u Kazahstanu, koji nemaju dosta-
tne vlastite transmisijske kapacitete.
Osim toga, sve prognoze govore da ée
potreba za transmisijskim kapacite-
tima u Kazahstanu znacajno rasti u
sljedeéim godinama zahvaljujuéi po-
voljnom zemljopisnom poloZaju izme-
du brzo razvijajuce Kine i Rusije, i
dalje prema Europi. Zbog
toga je prioritet Transte-
lekoma bio izgraditi sna-
Znu transmisijsku opti-
¢ku mrezu koja bi pove-
zala Kinu s Rusijom, pa
su tijekom 2005. i 2006.
(uz prije realiziranu di-
onicu Almaty — Astana)
realizirane dionice od Al-
matyja do kineske grani-
ce,1o0d Astane na sjever
i sjeverozapad prema Ru-
siji, koje ¢e se novim di-
onicama iz ovog ugovora
(Petropavlovsk — Omsk,
Astana - Pavlodar i na
jugu Chu — Sariagach)
kompletno zavrsiti. Time
se potrebe ne iscrpljuju,
nego se ve¢ sada planira
za sljedeée razdoblje, za-
visno o financijskim mo-

optic¢kog kabela, transmisijske opreme za digitalnu sinkronu opticku
mrezu (SDH - Synchronous Digital Hierarchy), kontejnera, opreme
za napajanje i dr. Veliki udio predstavljaju usluge polaganja opti¢kog
kabela te usluge sloZene sistemske integracije, kako bi sve u ovakvoj
kompleksnoj heterogenoj mrezi optimalno funkcioniralo. Realizacija
projekta predvidena je u dvije faze koje vremenski koincidiraju s fa-
zama 2 i 3 postojeceg projekta, a zavrsetak se planira do ljeta 2008.

Ve¢é iz asortimana isporucene opreme vidljive su glavne smjerni-
ce modernizacije mreZe. S jedne strane, moderniziranjem i proSire-
njem pristupnih ¢vorova u veéim gradovima i u ruralnim podrudji-
ma Transtelekom je nastojao ve¢ sada svojim krajnjim korisnicima
¢ak i u ruralnim podruéjima ponuditi Sirokopojasni dostup i video-
konferencijske usluge, koje postaju sve zanimljivije i u Kazakhstanu.
Razgovaramo i dalje o uslugama kao sto su VoD (Video on Demand),
IPTV (IP televizija), IMS (IP Multimedia Subsystem) i dr.

Drugi segment je, svakako, investiranje u suvremenu opti¢ku tran-

guénostima, realizacija takozvane juZne i zapadne dionice, ¢ime bi
se kompletirala mreza i zatvorio ,,SDH ring“ preko prakticki ¢itavog

teritorija Kazahstana. Tu i Ericsson Nikola Tesla vidi svoju Sansu za
uspjesno poslovanje u godinama pred nama. Ako znamo da je Kazah-

stan povr§inom oko 50 puta veéi od Hrvatske, jasno je da su potrebe

za raznom telekomunikacijskom opremom ogromne, $to su prepozna-

li i svi drugi znacajniji svjetski isporucitelji telekomunikacija, pa je
konkurencija snazna. Zahvaljujuci kvaliteti nase opreme i potvrde-

nim rjeSenjima koje su napravili nasi struénjaci u dosadasnjim faza-
ma, smatramo da smo stekli povjerenje i naklonost kupca, i s optimi-

zmom gledamo na buduénost. Veé sada razgovaramo s kupcem o no-
vim uslugama i rjeSenjima.

Josip Jakovac, potpredsjednik i direktor za prodaju i marketing na

trzistima Zajednice Neovisnih Drzava o ovom ugovoru kaze: ,,S Te-
leKRONA-om nastavljamo odliénu suradnju koju smo zapodeli prosle

godine s TelecomNetom. Ovaj veliki ugovor odraz je zadovoljstva kupca
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nasim dosadasnjim radom, nasim rjesenjima, opremom i uslugama te
povjerenja za nastavak suradnje, $to pokazuje nas znacaj i unosi opti-
mizam glede bududih poslova.”

Franjo Mudrovéi¢, rukovoditelj prodaje i marketinga za centralno-
azijske zemlje, komentira:
»Veliko je zadovoljstvo posao na kome smo radili gotovo godinu dana,
nakon niza specifikacija, rjesenja, analiza, dovesti do potpisivanja i
pocetka realizacije. Rekao bih na sreéu, a ne naZalost, vremena za pre-

Uz odlicno poslovanje u Kazahstanu
kompanija je tijekom studenoga i
prosinca zakljucila i neke manje poslove
na trzistima ZND-a:

Rusija

Ankica Kosovec-Krzelj, rukovoditeljica prodaje za Sjeverozapadnu re-
giju Ruske Federacije, potpisala je ugovore za prosirenje mreza Siroko-
pojasnog radio dostupa (ML-BAS) s kupcima iz St. Peterburga, Peterstar
i Peterburg Tranzit Telecom (PTT). Kupac Peterstar prosiruje svoju mre-
Zu s 11, a PTT s 10 novih korisnickih terminala, uz podizanje sustava na
visu razinu (R1.4).

S kupcima iz Juzne regije Ruske Federacije, Kubtelekomom i Juzna Te-
lekom Setom, Tomislav Maljevac, rukovoditelj prodaje za Juznu regiju,
potpisao je ugovore za sisteme za specijalni nadzor u vrijednosti od 768
tisuca kuna.

Mile Nenadi¢, rukovoditelj prodaje za Kemerovsku oblast, potpisao je
s kupcem Kuzbassenergo dva ugovora za prosirenje prijenosne mreze
(SDH - Synchronous Digital Hierarchy) i MINI-LINK-ove u vrijednosti od
825 tisuca kuna.

Gospodarstvo

dah nema. Pred nama su novi izazovi borbe s konkurencijom i zajedni-
¢ki rad s predstavnicima kupca da u ovom burnom telekomunikacij-
skom svijetu pronademo optimalno rjesenje daljnje etapne moderniza-
cije mreZe kupca i oplemenjivanje mreze novim multimedijalnim uslu-
gama, kojima ée i kupac kao ponudaé usluga za krajnjeg korisnika i
Ericsson Nikola Tesla kao isporucitelj opreme i usluga nastaviti trend
poveéanja udjela na telekomunikacijskom trzistu Kazahstana.” -

Ukrajina

Ivan Sakoman, rukovoditelj prodaje, s kupcem Telefonika-Service iz
Kijeva potpisao je ugovor za centralu AXE small. Telefonika-Service je
novi operator za fiksnu telefoniju u Kijevu, s licencom za 20 tisuca pret-
platnika. Ugovorena centrala bit ¢e u radu u ozujku ove godine.

Moldavija

S kupcem Transtelecomom iz Tiraspolja prosirena je uspjesna sura-
dnja s podrucja komutacije i transmisije u javnoj mrezi i na segment te-
lekomunikacijskih rjesenja za poslovne mreze.

Potpisanim ugovorom za poslovnu mrezu s kupcima Transtelecom i In-
terdnjestrcom ucinjen je prvi korak prema dogovorenoj suradnji u mo-
dernizaciji poslovnih mreza kompanija koje gravitiraju tom javnom ope-
ratoru. U okviru tog ugovora, isporucit ¢emo opremu za prosirenje po-
slovnog sustava MX-ONE, poslovni sustav MD110 te pet poslovnih susta-
va tipa BusinessPhone. Umrezavanjem isporucenih poslovnih sustava bit
¢e u potpunosti rijeSena poslovna mreza kompanija Transtelecom i In-
terdnjestrcom sa svim poslovnim mogucnostima koje ugovoreni sustavi
nude. Ugovor je potpisao rukovoditelj prodaje za Moldaviju Mili¢ Mader-
Ci¢, uz stru¢nu podrsku Natase Amin i Zdenka Kljaica.

Pise: J. Loncéar

Hrvatska 1zvozna ofenziva

Ministarstvo gospodarstva,

rada i poduzetnistva u suradnji

s udrugom Hrvatski izvoznici,
Hrvatskom gospodarskom
komorom, Hrvatskom obrtnickom
komorom, Hrvatskom udrugom
poslodavaca i Hrvatskom bankom
za obnovu i razvitak, dovrsilo

je izradu prve hrvatske izvozne
strategije. Prva takva strategija u
Hrvatskoj, poznata pod nazivom
Hrvatska izvozna ofenziva,
javnosti je predstavljena 22.
sije¢nja na 2. konvenciji Hrvatskih
izvoznika odrzanoj u zagrebackom
hotelu Westin. U diskusiji koja je
u toj prigodi uprilicena sudjelovala
je i mr. sc. Gordana Kovacevi¢,

i Sudjelujuéi u diskusiji koja je bila jedno od
=4 centralnih dogadanja na konvenciji, mr. sc.
Gordana Kovacevié¢, predsjednica nase kom-
panije naglasila je vaZnost izvozne orijentaci-
je nase zemlje. Medutim, ponovila je poruku
da ukoliko Zelimo uspjeti u izvoznoj ofenzivi
moramo znati koja su nam prioritetna po-
drudja u strategiji razvoja drzave te je u tom
smislu izdvojila istraZivanje i razvoj kao po-
drudja koja bismo trebali poticati i koristi-
ti pogodnosti naseg okruzenja i resursa koje
imamo. Ujedno, poslala je poruku odgovor-
nima za strategiju izvozne ofenzive da je fo-
kusiranje na izvoz pozitivno, a sam projekt
moZe biti uspjeSan samo ukoliko ga odmah
poénemo implementirati, i to kroz konkretne
mjere i aktivnosti.

Hrvatska izvozna ofenziva bi u prvom tro-
godisnjem razdoblju od 2007. do 2010. godine,

predsjednica Ericssona Nikole
Tesle.

U izradi Hrvatske izvozne ofenzive sudjelo-
valo je stotinjak domacéih struénjaka, gospo-
darstvenika i djelatnika drZavne uprave te
konzultant dr. Karl-Heinz Dernoscheg, ¢lan
tima Austrijske izvozne ofenzive, sa svojim
suradnicima. U Ministarstvu gospodarstva
isti¢u da ée strategija konkretnim mjerama
povecéati broj izvoznika i strukturu izvoza.
Cilj joj je uravnoteziti vanjskotrgovinske bi-

lance jer je Hrvatska 1992. godine posljednji
put imala vedi uvoz od izvoza. Napori ée prije
svega biti usmjereni na rjeSavanje kljuénih
trenutacénih problema koji prijece jaci rast
izvoza, kao $to su premali kapaciteti, usitnje-
nost proizvodnje i nedovoljna konkurentnost.

Ericsson Nikola Tesla koji je s vise od mili-
jardu i stotinu i pedeset milijuna kuna jedan
od najvecih hrvatskih izvoznika i sigurno
nas$ najveéi izvoznik znanja, odnosno proizvo-
da, rjeSenja i usluga u podrudju najvise ra-
zine dodane vrijednosti o ovom nacionalnom
projektu ima $to za redi.

trebala potaknuti povec¢anje broja tvrtki izvo-
znika s oko 11 tisuc¢a na 13.800, promijeni-

ti strukturu izvoza, poveéati konkurentnosti
proizvodnje repromaterijala i komponenti za
slozene proizvode te rezultirati osnivanjem
Sest izvoznih klastera.

Zeli li imati uspjesno gospodarstvo, vecéi
rast BDP-a, veéi Zivotni standard i viSe za-
poslenih, Hrvatska treba izvoziti, istaknuto
je na skupu. U gospodarskom razvoju uloga
znanja je presudna pa Ericsson Nikola Te-
sla kao kompanija znanja i snazni izvoznik u
procesima unaprjedenja domacega gospodar-
stva ima istaknuto mjesto.

ERICSSON NIKOLA TESLA d.d.




