Nestavelk stalolnes) peslevanja

Ericsson Nikola Tesla je u 2008. godini, u usporedbi s prethodnom godinom, ostvario

sljedece rezultate:

»1757,5 MHRK ( 1779,9 MHRK), odnosno 1% manje knjizenih narudzbi
»1800,1 MHRK ( 1781,5 MHRK) odnosno 1% ve¢i prihod od prodaje

» bruto marza 16,7% (15,3%)

»163,3 MHRK (137,5 MHRK), odnosno 19% veca operativna dobit
»212 MHRK ( 200,5 MHRK), odnosno 6% veca dobit prije oporezivanja
»204,4 MHRK (199,8 MHRK) odnosno 2% vec¢a neto dobit

» novéani tok od poslovnih aktivnosti iznosi 342,4 milijuna kuna (155,9 milijuna kuna)

» 176 novih zaposlenika.

Kompanija je tijekom 2008. godine poslovala u
skladu s planovima - stabilno i s tendencijom
umjerenog rasta. Prosla godina je, s obzirom na
globalno prisutnu ekonomsku krizu te slozene

i dinami¢ne uvjete poslovanja u ICT industriji,
bila izuzetno zahtjevna. Nasa fokusiranost na
strateski dobro odabrana prioritetna podrucja,
inovativnost i unutarnju sinergiju pokazala se
presudnom za stabilnost poslovanja.

Poslovanje u Hrvatskoj

Na domacdem trZiStu nastavljena je uspjesna
suradnja sa strateskim partnerima Vipnetom,
T-HT-om i Tele2 na uvodenju najnovijih
komunikacijskih tehnologija u njihovu mrezu.
Osim daljnje evolucije i Sirenja 2G i 3G
infrastrukture, Ericsson Nikola Tesla suraduje
s Vipnetom u okviru ugovora o dugoro¢noj

[}
Mediji su-pokazali velik interes-za rezultate po

unatot krizi, donosi dividenduzbog ¢ega predsta

suradnji u podrudju jezgrene mreze (Core
Network) za 2G i 3G, temeljem koje se Vipnetova
mreZa migrira na jezgrenu infrastrukturu
najnovije generacije.

S T-HT-om se suraduje na izgradnji Sirokopojasne
pristupne mreze, IP mreze, transmisijskih sustava
i multimedijskih usluga i to za IPTV Head-end
opremu, a potpisan je i ugovor za platformu za
nadzor kvalitete IPTV usluge, prvi takve vrste u
zemlji.

Potvrdena je i visegodi$nja dobra poslovna
suradnja s mobilnim operatorom Tele2 Hrvatska
potpisivanjem ekskluzivnog ugovora, u skladu

s kojim Ericsson Nikola Tesla u statusu jedinoga
isporucitelja ovom operatoru osigurava
komunikacijska rjeSenja i usluge za nadogradnju
GSM i UMTS sustava te isporuku transmisijske
opreme.
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Prodaja poslovnih sustava znatno je niza od
planirane, prvenstveno u segmentu drzavne
uprave i poduzeca u drzavnom vlasnistvu.

Ukupni prihodi od prodaje na domacem
trZiStu iznose 556,4 milijuna kuna, i
neznatno su nizi u odnosu na prethodnu
godinu u kojoj je ostvareno 560,3 milijuna
kuna.

Izvoz na trziSta Srednje i Istoéne
Europe te Srednje Azije

Kada je rije¢ o izvoznim trziStima Ericssona
Nikole Tesle (bez prodaje znanja na internom
Ericssonovom trzistu), ukupna prodaja u 2008.
godini iznosi 823,9 milijuna kuna i veca je 2% u
odnosu na prethodnu godinu.

Na trzistima u regiji (Bosna i Hercegovina, Crna
Gora i Kosovo) kompanija je postigla odli¢ne
poslovne rezultate.

Ukupni prihodi od prodaje porasli su 7,2% u
odnosu na prethodnu godinu te iznose 417
milijuna kuna, od ¢ega je 224,9 milijuna kuna
realizirano na trziStu Bosne i Hercegovine. Vazan
uspjeh predstavlja ugovor o implementaciji 3G
HSPA rjesenja u mrezi BH Telecoma, vodeceg
bosansko-hercegovackog telekom operatora,
potpisan krajem 2008. godine. Ericsson
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Poslovni rezultati Ericssona Nikole Tesle u 2008. godini

Prijedlog Uprave Glavnoj skupstini: 70 kuna dividende

Nikola Tesla je tijekom godine s BH Telecomom potpisao i ¢itav Na sastanku odrzanom 10. oZujka 2009. godine Nadzorni odbor Ericssona
niz ugovora, koji se odnose na prosirenje i modernizaciju mobilne Nikole Tesle podrzao je prijedlog Uprave da predlozi Glavnoj skupstini koja
i fiksne telekomunikacije mreZe, kao i prosirenje servisne mreze. S ¢e se odrzati 26. svibnja 2009. godine usvajanje isplate redovne dividende u
operatorom HT Mostar dogovoreno je prosirenje GSM mobilne mreze iznosu od 20 kuna po dionici i izvanredne dividende od 50 kuna po dionici.

i nadogradnja GSM radio pristupne mreze na novu softversku reviziju.
Nadalje, treba spomenuti ugovor u podru¢ju informatizacije zdravstva
potpisan s Klinickom bolnicom Mostar. U Crnoj Gori je ugovoreno .
opremanje Centra za hitne pozive (Centar 112). Rije¢ je o rjeSenju ‘ﬁu*

«kljuc u ruke» koje se sastoji od svih potrebnih hardverskih i mreznih
komponenata te sistemskog i aplikativnog softvera.

Uz kontinuirani rad na proSirenju GSM mreZe mobilnog operatora U milijunima kuna
Ipko, svoju dobru poziciju na trZiStu Kosova kompanija je ucvrstila
ugovaranjem posla s novim kupcem, operatorom PTK (Post and
Telecommunications of Kosovo J.S.C.). Rije¢ je o podru¢ju fiksnog
Sirokopojasnog pristupa internetskim sadrzajima i uslugama
utemeljenog na najsuvremenijoj VDSL2 tehnologiji.

Knjizene narudzbe 1.780 1.624 1.608 1.605

Prihod od prodaje 1.781 1.634 1.625 1.552

Na trziStima Zajednice Neovisnih Drzava treba istaknuti nastavak
dugogodisnje suradnje s FE VELCOM-om, prvim GSM operatorom u
Bjelorusiji. Radi se o zna¢ajnom prosirenju GSM mreze, tj. isporuci

Dobit prije oporezivanja 212 201 265 268 246

komutacijske, radio i transmisijske opreme i usluga. Tijekom godine = Financijska stabilnost i profitabilnost
kompanija je na trZiStima ZND-a potpisala i ve¢i broj ugovora sa = Ulaganja u nova trzista i nove kupce
svojim tradicionalnim i novim poslovnim partnerima, a radi se o .

SR STk e oo . Ulaganja u nova radna mjesta i razvoj kompetencija
prosirenju i modernizaciji fiksnih telekomunikacijskin mreza, isporuci

rjeSenja za fiksnu Sirokopojasnu mrezu te isporuci najsuvremenijih
IP orijentiranih rjeSenja za poslovne korisnike. Prihodi od prodaje ‘E'fl*
na ovim trZistima iznose 406,9 milijuna kuna i manji su 2,7% u ik
odnosu na prethodnu godinu, ponajprije zbog krize na globalnom

0 .
financijskom trZistu, ali i pomaka u realizaciji nekih poslova. lodpetoprodaic 08122

Izvoz na interno trziSte grupe Ericsson Ukupni izvoz 69% Najznaéajnija trzista

Usluge na Ericssonovom trziStu, kroz prodaju znanja nasih stru¢njaka (averie

najvec¢im dijelom iz Instituta za telekomunikacije (R&D) i Globalnog ) trzista = Hrvatska 31%
centra za isporuku usluga (GSDC), ali i jedinica odgovornih za - SYedS‘f)a 23%
cjelovita komunikacijska rjeSenja i usluge, imaju znacajan udio u : EIHI S /° 129
ukupnim poslovnim rezultatima kompanije. [zvoz na ovo trziSte u ) . ;53?2“22/3 ?
2008. iznosi 419,7 milijuna kuna, $to je porast od 1,6% u odnosu Dt?’z?;‘;e . Koscj)vo 7?%

na prethodnu godinu. U Institutu za telekomunikacije dobili = Crna Gora 3%

smo dodatne odgovornosti vezane uz integracijsko-verifikacijske

v o s T i U milkuna 2008.  2007. 2006. 2005. 2004.

usluge te smo prosirili odgovornosti i kompetencije u podru¢ju :

IP tehnologije. Glavne razvojne aktivnosti vezane su uz najnovije Ericsson 415 %8 2% 20
09y ", ih & ) usiteli b'JI 'Jf'ks lzvoz 808 794 852 944

generacije mreznih &vorova i pos UZ.ItGJa p{ometa za mobilne i fiksne S T am  an e

korisnike. Istrazivacki dio fokusiran je na viSe kompanijskih projekata, Ukupno o e e e

koji obuhvacaju poslove od istrazivanja u novim ICT podrugjima do
standardizacije i realizacije prototipnih rjeSenja.

Globalni centar za isporuku usluga Hrvatska certificiran je za drugu razinu Ericssonovoga modela zrelosti isporuke usluga (SDMM - Service Delivery
Maturity Model), a rijec je o veoma slozenom matri¢nom modelu u kojemu se razina zrelosti promatra iz tri perspektive - upravljanje ljudima, realizacija
isporuka i poslovna organizacijska kultura. Tijekom godine Centar je dodatno ojacao svoju poziciju u podru¢ju mobilne telefonije primivsi od korporacije
Ericsson autorizaciju za isporuku usluga u segmentu mobilnih jezgrenih mreza te je dobio i novu odgovornost kao globalni centar kompetencija za IMS
(IP Multimedia Subsystem).

Poslovna o¢ekivanja u 2009. godini OPSIRNIJE INFORMA

Kada je rije¢ o tehnoloskim trendovima predvida se daljnji razvoj jezgrenih mreza ERICSSONA NIKOLE TEg:_JE 0 P95L0VANJU
utemeljenih na IP protokolu, porast Sirokopojasnog pristupa u mobilnim i fiksnim mrezama 'NTERNETSKOJ ADRES]: ; MOZETE NACI NA

te prelazak na mrezne arhitekture novih generacija. U skladu s tim ocekuje se nastavak : http://WWW.Ericss()n_Com/hr

dinami¢nog uvodenja Sirokopojasnih usluga te daljnje povec¢anje broja korisnika Interneta.

Konvergencija mobilnih i fiksnih usluga te daljnja konvergencija telekomunikacijske i multimedijske industrije je u tijeku. ICT

industriji predstoji daljnji razvoj koji ¢e potaknuti nove nacine komunikacije i rada. Smatramo da implementacija ICT rjeSenja, posebno u kriznom
vremenu, jam¢i troSkovnu ucinkovitost, transparentnost te efikasno odlucivanje.

Pozitivni smo $to se tice dugorocnih predvidanja vezanih uz razvoj nase industrije, medutim s obzirom na globalnu financijsku krizu, razumno je
ocekivati da ¢e godina donijeti smanjivanje investicija na trZiStu te joS teze uvjete poslovanja. Stoga ulazemo velike napore da proaktivnim pristupom, i
to u podrucjima koje procjenjujemo riziénima, ublazimo neke od ocekivanih utjecaja svjetske krize na naSe poslovanje.
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