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Poslovni rezultati kompanije u 2006. godini

onferenciju za novinare otvorila je i
K vodila Snjezana Bahtijari, direktorica
ompanijskih komunikacija.
Gordana Kovadevié, predsjednica Ericssona

Nikole Tesle, predstavila je poslovne
rezultate kompanije u 2006., ocijenivsi da
je Ericsson Nikola Tesla u 2006. poslovao u
okvirima planiranih kretanja — stabilno i s
tendencijom umjerenog rasta.

Godina 2006., konstatirala je predsjednica,
bila je vrlo teska, dinami¢na i zahtjevna,
ali uspjesna kada je rije¢ o realizaciji na
domacem i inozemnim trziStima. Bila je

to godina znakovita po repozicioniranju
kompanije prema sistemskoj integraciji,

s posebnim naglaskom na e-zdravstvo,
multimedijskim rjeSenjima i ponudi novih
proizvoda i usluga. Marze su u skladu

s o¢ekivanjima, niZe u odnosu na 2005.
godinu, kao posljedica konkurencije na
trzi§tu, ulaganja kompanije u strateske
projekte, nove kupce te razvoj kompetencija.
Zahvaljujuéi poveéanom volumenu
poslovanja na gotovo svim glavnim
trzistima, primjenom svjetskih standarda
u poslovanju te kvalitetnom i inovativhom
radu zaposlenika kao i internoj efikasnosti,
kompanija je u potpunosti ostvarila svoje
planove. Predsjednica kompanije je takoder
dodala da se uspjesni poslovni rezultati
kompanije uglavnom temelje na strateskim
ugovorima, ja¢anju suradnje s poslovnim
partnerima, prosirenju baze kupaca te novim
odgovornostima dobivenim od korporacije.
Pritom su kori§teni novi poslovni modeli
kako bi kupcu ponudili $to bolja rjeSenja
potrebna za njihov poslovni rast.

Mjerenje zadovoljstva kupaca pokazuje
visoke rezultate i svjedoc¢i da s njima
gradimo kvalitetne partnerske odnose,
zakljudila je Gordana Kovacevic.

Uz sve navedeno u 2006. godini kompanija
je dostojno obiljezila 150. obljetnicu rodenja
Nikole Tesle, a zahvaljujuéi pojedincima

Zanimanje kompanijinih dioni¢ara, financijskih
analiticara i medija bilo je veliko. Vijest o
poslovnim rezultatima kompanije pojavila

se u domacim elektronickim medijima veé
istoga dana kada je odrZana i konferencija za
novinare, ukljuéujuéi i sredisnji dnevnik HRT-a,
a u idu¢im danima osvanula je u najtiraznijim
hrvatskim dnevnim novinama, financijskim i
ICT ¢asopisima.

i timovima te izmjeni znanja kroz rad na
medunarodnim projektima i ukupnom
nacinu rada, Ericsson Nikola Tesla dobio je
niz visokih priznanja.

Glavni pokazatelji uspjesnog
financijskog poslovanja

U usporedbi s prethodnom godinom, blagi
porast volumena poslovanja u novéanom
smislu bilo je moguée ostvariti porastom
stvarnog volumena prodanih proizvoda

i usluga od oko 20%, konstatirala

je predsjednica nase kompanije.
Poslovanje Ericsson Nikola Tesla u 2006.
karakteriziraju sljededi rezultati:

- Prihodi od prodaje porasli su 1%:
1.634,1 milijuna kuna, u usporedbi s
1.624,5 milijuna kuna u 2005.;

- Knjizene narudzbe takoder su
zabiljezile isti porast: 1.623,6
milijuna kuna u usporedbi s 1.608
milijun kuna u prethodnoj godini;

- Bruto marza iznosi 17,5%b6 u 2006. u
usporedbi s 19,9%b6 u 2005.;

- Iznimna vaznost pridaje se
provodenju programa troskovne
ucinkovitosti pa su prodajni, opdi
i administrativni troskovi dodatno
smanjeni sa 7,0%0 na 6,7%b prihoda
od prodaje;

- Dobit prije rashoda od kamata i
poreza (EBIT) neznatno je manja
u odnosu na prethodnu godinu te
iznosi 266,3 milijuna kuna u 2006.,
u usporedbi s 268,6 milijuna kuna u
2005.;

- Dobit prije oporezivanja iznosi 264,5
milijuna kuna, dok je u 2005. bila
268,4 milijuna kuna;

- Pozitivan novcani tok iz poslovnih
aktivnosti: 217,6 milijuna kuna u
usporedbi s 46,8 milijuna kuna u
2005.;

- Stabilna i motiviraju¢a kompanijska
kultura sto potvrduje godisnje
ispitivanje misljenja zaposlenika
putem Dijaloga, ankete koja je
provedena osmu godinu zaredom;

- Zadovoljstvo kupaca prepoznatljivo
kroz ostvarene poslovne rezultate
i kroz godisnje ispitivanje njihova
zadovoljstva.

Vazno je naglasiti, dodala je predsjednica
ETK, da je kompanija uspjela napraviti
zaokret u poslovanju te povecati udio usluga
(i mobilne i fiksne telefonije) u ukupnoj

prodaji s 42% na 48%. To znaci da se danas
gotovo polovina novéanih prihoda od prodaje
ostvaruje prodajom razli¢itih vrsta usluga.

Novc¢ani tok iz poslovanja je jako dobar
i predstavlja solidnu podlogu za buduée
Sirenje i razvoj poslovanja.

Poslovna situacija na glavnim trzistima

Gordana Kovacdevié predstavila je i poslovnu
situaciju na glavnim kompanijinim
trziStima. Ericsson Nikola Tesla na razini
korporacije ima odgovornost za vise desetaka
zemalja u Europi, Srednjoj Aziji i Srednjem
istoku. U ukupnoj prodaji kompanije u

2006. godini udio domadeg trzista iznosi

30 %, izvoz na interno Ericssonovo trziste
iznosi 22%, dok izvoz u ostale zemlje
predstavlja 48%. Najznacajnija pojedina¢na
trzista u 2006. bila su: Hrvatska, Svedska,
Bjelorusija, Bosna i Hercegovina, Kazahstan,
Rusija i Crna Gora.

Prodaja Ericssona Nikole Tesle u 2006.
godini u Hrvatskoj osnazena je i porasla je
1,4% u odnosu na godinu prije te iznosi 482,6
milijuna kuna. Za sve nase kupce pa tako i
za kupce na domacdem trzi§tu isporuéujemo
najsuvremeniju tehnologiju i usluge na
svijetu, rekla je predsjednica i dodala da

je na podrudju fiksnih i mobilnih sustava,
ukljuéujuéi i mobilni Internet, nastavljena
uspjesna suradnja sa strateSkim partnerima
Vipnetom,T-HT-om i Tele2. U suradnji s
Vipnetom uveden je Sirokopojasni pristup
Internetu kao pretpostavka za daljnju
evoluciju 3G mreze te pokrenuta HSDPA
mrezZa. Za operatora T-HT kompanija je
modernizirala fiksnu mrezZu i izgradila
mreZu za masovno uvodenje Sirokopojasnih
usluga i poveéanje broja korisnika Interneta
(IP, ADSL-EDA). S tre¢im mobilnim
operatorom u Hrvatskoj, Tele2, potpisan

je ugovor o isporuci opreme i cjelovitog
komunikacijskog rjeSenja za izgradnju
UMTS mreZe kao i ugovor o pruzanju usluge
odrzavanja mobilne mreze, prvi takve vrste u
Srednjoj Europi.

Takoder je s Vodatelom Hrvatska potpisan
ugovor o izgradnji triple play infrastrukture.
U podrudju prodaje poslovnih
komunikacijskih sustava kompanija je
ugovorila niz poslova s velikim poslovnim
subjektima (ministarstva RH, HEP,

FINA, HZ, INA i dr.). Posebno treba
naglasiti realizaciju projekta integriranog
informacijskog sustava primarne
zdravstvene zastite u Hrvatskoj. Ericsson
Nikola Tesla se ovim projektom dokazao
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ZA ERICSSON NIKOLU TESLU
PROSLA GODINA BILA JE ZNAKOVITA
PO REPOZICIONIRANJU KOMPANIJE
PREMA SISTEMSKOJ INTEGRACIJI,

S POSEBNIM NAGLASKOM NA E-
ZDRAVSTVO, MULTIMEDIJSKIM
RJESENJIMA I PONUDI NOVIH
PROIZVODA I USLUGA.

kao isporuéitelj u podruéju sofisticirane

i sloZene informacijsko-komunikacijske
sistemske integracije, a posebno je znacajna
¢injenica da je rjesenje u cijelosti osmisljeno
u kompaniji.

Kada je rije¢ o izvoznim trzistima Ericssona
Nikole Tesle, izuzmemo li Ericssonovo
interno trziste, ukupna prodaja u 2006.
godini iznosila je 793,7 milijuna kuna,
nastavila je svoje izlaganje Gordana
Kovacevié.

Prodaja fiksnih, mobilnih i poslovnih
sustava u zemljama Zajednice Nezavisnih
Drzava (ZND) u prosloj godini postigla je
veé tradicionalno dobre rezultate pri é¢emu
je realizirano 548,4 milijuna kuna (porast
od 2,8%). Najznacajniji ugovori potpisani

su u Bjelorusiji s operatorom mobilne
telefonije JV MDC Velcomom i operatorom
fiksne telefonije Beltelekomom te u
Kazahstanu s operatorom fiksnih sustava
TeleKrona. U Rusiji je takoder potpisan

niz ugovora s razlié¢itim operatorima u
podruéju modernizacije
i proSirenja
fiksnih i poslovnih
komunikacijskih
sustava.

Na trzistima Bosne

i Hercegovine i Crne
Gore Ericsson Nikola
Tesla ostvario je
prihode od prodaje

u iznosu od 233,2
miljjuna kuna. Naime,
u Bosni i Hercegovini
izborno razdoblje kao i
¢injenica da 3G licence
jo$ nisu izdane usporili
su brzinu ulaganja

te su prihodi od prodaje Ericsson Nikole
Tesle smanjeni u odnosu na prethodnu
godinu za 14,7%. Znacajni poslovi u podrudju
modernizacije i proSirenje mobilnih i

fiksnih sustava ugovoreni su s operatorima
BH Telecom, HT Mostar/HT Mobilne
komunikacije, Telekom Srpske, T-Com Crne
Gore i T-Mobile Crne Gore. Posebno je vazno
§to se znacajni dio ugovora s BH Telecomom,
najveéim bosansko-hercegovackim
operatorom, odnosi na poslove multimedije i
sistemske integracije.

Usluge na internom Ericssonovom
trzistu kroz prodaju znanja nasih
struénjaka najveéim dijelom u Institutu
za telekomunikacije (R&D) i Globalnom

centru za isporuku usluga (GSDC), ali i
kroz jedinice odgovorne za cjelovita rjeSenja
i usluge, imaju sve veéi udio u ukupnim
poslovnim rezultatima kompanije. Upravo
zbog toga se i u 2006. nastavio trend
zapos§ljavanja novih, mladih struénjaka.
Izvoz na ovo trziste u 2006. godini iznosi
357,8 milijuna kuna, $to predstavlja porast
od 20,7% u odnosu na prethodnu godinu.

Financijski aspekti poslovanja

Maria Radtke, direktorica Financija i
nabave, podnijela je izvjestaj o financijskim
aspektima poslovanja Ericssona Nikole
Tesle u 2006. godini, govoreéi na dobrom
hrvatskom jeziku. Uz detaljnije financijske
rezultate i glavne naglaske iz bilance, Maria
Radtke je obrazlozila i kompleksnu situaciju
na globalnom trzistu telekomunikacija,
naglasivsi da svake godine moramo
realizirati sve veéi obujam poslova da

bismo postigli jednak financijski uc¢inak.
Takoder je konstatirala da je unatoé¢
zahtjevnim trzisnim okolnostima u kojima
radi, kompanija postigla uspjesne poslovne

Novi direktor Financija i

nabave u ETK
Na konferenciji za novinare predstavljen
je i Oscar Wallstén, novi direktor
Financija i nabave koji zamjenjuje Mariu
Radtke, dosadasnju direktoricu. Ona
odlazi u Buenos Aires,
centar Ericssonove
trziSne regije
Juzna Latinska
Amerika (South
Latin America) koja
obuhvaca Argentinu,
Cile, Boliviju,
Paragvaj, Urugvaj
i Peru, gdje c¢e
biti odgovorna za
poslovni kontroling.

rezultate o ¢emu

svjedoéi i povjerenje

investitora, a
oslikava seiu
vrijednosti dionice Ericssona Nikole Tesle
koja je na kraju 2006. zabiljezila porast od
30 posto.

Poslovna oéekivanja u 2007. godini

MenadZment kompanije usvojio je strategiju
razvoja za iduée 3 godine koja se temelji

na preduvjetima za daljnji rast, Zeljenoj
poziciji te fokusiranju na odredena podrudcja
te predvidio nekoliko scenarija, ovisno

o situaciji u okruzenju, konstatirala je
Gordana Kovacevié, govoreéi o poslovnim
oéekivanjima u 2007. godini. Kompanija

ée u tekucoj godini nastojati osnaZiti svoju
poziciju na domacdem i izvoznim trziStima
proaktivnim i savjetodavnim nac¢inom
prodaje te proSirenjem liste proizvoda i

Kao i uvijek,
predstavnici
kompanijinoga
menadZmenta,
bili su na
raspolaganju
gostima
kompanije za
sva pitanja.

Prijedlog za 320 kuna dividende

Nadzorni odbor kompanije Ericsson Nikola
Tesla na svojoj sjednici odrzanoj 21.
ozujka 0.g. podrzao je prijedlog Uprave

da predlozi Glavnoj skupstini usvajanje
isplate dividende u iznosu od 320 kuna po
dionici. Od tog iznosa 20 kuna je redovna
dividenda, sukladno kompanijskoj politici
vezano uz isplate dividende, a 300 kuna
je na ime izvanredne jednokratne isplate
dionicarima.

Razlog ovako visokoj dividendi je u
izvrsnim poslovnim rezultatima kompanije
tijekom proteklih nekoliko godina, stabilnoj
financijskoj situaciji te visokoj razini
likvidnih sredstava. Ujedno, kompanija
uspjesno suraduje s financijskim
institucijama pa nema potrebe za odrzanje
tako iznimno visoke razine likvidnih
sredstava koja su premasila 700 milijuna
kuna. Zahvaljujuci ponajprije stabilnom
poslovanju tijekom godina, snaznim
tehnoloskim i trziSnim referencama te
visokom intelektualnom kapitalu kompanije,
isplata predloZene dividende nece utjecati
na sposobnost kompanije u pogledu
ostvarenja njenih poslovnih planova na
domacem i inozemnim trzistima.

U skladu sa strategijom za iduce razdoblje
kompanija nastavlja snazno repozicioniranje
prema sistemskoj integraciji,
multimedijalnim rjesenjima i IP mreZzama
nove generacije te uz postojece kupce

na svojim brojnim trzistima prosiriti broj
kupaca i trzista na kojima djeluje. Brojne
odgovornosti koje Ericsson Nikola Tesla
ima u korporaciji Ericsson prvenstveno u
podrudju istrazivanja i razvoja, globalnog
centra za isporuku usluga, rjesenja
kupcima te drugih ekspertnih centara,
¢ine kompaniju vaznim dijelom globalne
organizacije. Cilj je kompanije jo$ osnaziti
OVU poziciju.

Nadzorni odbor kompanije je, takoder,
podrzao prijedlog Uprave kompanije da

se zbog doprinosa ostvarenju dosadasnjih
rezultata, a u svrhu daljnje motivacije,
steknu dodatne trezorske dionice za
raspodjelu zaposlenicima. Glavna skupstina
dionickog drustva Ericsson Nikola Tesla
planirana je za 31. svibnja o.g.

usluga.

Pri tome ¢e radi postizanja daljnjeg
poslovnog rasta pratiti svjetske tehnoloske
trendove te ujedno poticati kreativnost svojih
zaposlenika. Kada je rijeé o tehnoloskim
kretanjima predvida se daljnji razvoj i
izgradnja jezgrene mrezZe temeljene na

IP protokolu. Izvjestan je veliki porast
Sirokopojasnog dostupa u mobilnim (HSPA)
i fiksnim mreZama (xDSL) te postupni
prelazak na mreZe novih generacija koje
omogucuju masovno uvodenje Sirokopojasnih
usluga i povecanje broja korisnika
Interneta. U mobilnim komunikacijama

tezi se tzv. Personal Broadbandu, odnosno
personalizaciji Sirokopojasnog dostupa
mobilnim mrezama. Preduvjet tom konceptu
nalazi se u revolucionarnim promjenama
vezanim uz povecanje brzine prijenosa koje
bi do 2012. godine trebale doseéi gotovo
nezamislivih 100 Mbps putem ,Super 3G“
tehnologije.

Ericsson Nikola Tesla, strateski se
pozicionira upravo u tim novim fokus
podrudjima, balansirajuéi pri tome veliko
iskustvo, znanje i inovativnost. U tom pravcu
usmjeren je i stalni razvoj kompetencija
zaposlenika. Kompanija mora i nadalje
uloziti veliku snagu i razboritost kako

bi uspjesno poslovala u okruzenju koje
karakterizira konkurencija, daljnji pritisak
na smanjenje cijena i stalna potreba da se
kupcu ponudi to¢no $to i kada Zeli, porucila
je predsjednica Ericssona Nikole Tesle.

ERICSSON NIKOLA TESLA d.d.




